MEDIXINE

Medixine Oy, www.medixine.com, tuottaa sahkoisia palveluita
ja ratkaisuja terveydenhuoltosektorille ja laaketeollisuuteen.
Kumppaneitamme ovat mm. Microsoft, Fujitsu, Orange ja
Aetna. Medixine-palveluita myydaan Suomen lisaksi myds
Englannissa, Ranskassa ja USAssa. Tuotamme my0s Suo-
messa www.terveyskeskus.fi —palvelua

Tule joukkoomme viemadn terveydenhuollon tieto-
tekniikkaa uuteen aikaan!

Account Manager

Paatehtavasi on Terveyskeskus.fi -palvelun myynti
kumppaneillemme. Osallistut myds muiden ratkaisuidemme
myyntiin  Suomessa. Toimenkuvasi on monipuolinen ja
maaraytyy osin henkildkohtaisen osaamisesi ja kiinnostuksesi
mukaan. Tehtdva on mahdollista aloittaa puolipdivdisena.
Tyotehtaviisi  kuuluu: pitkajanteinen myyntityd ladketeol-
lisuudelle ja terveydenhoitoalalle. Osallistuminen tuotekehi-
tysprosessiin asiakaskunnan edustajana.

Odotamme sinulta: Tehtavassa hyoddynnetaan osaamista
terveydenhuolto- ja IT-alasta sekd myynnistda ja markki-
noinnista. Edellytamme lopputukintoa joltakin naista aloista
seka kokemusta tavoit-teellisesta myyntityosta terveyden-
huoltoon tai laaketeollisuuteen, asiakaslahtdista ajattelutapaa,
hyvdad suomen- ja englannin kielen suullista ja Kkirjallista
taitoa.

Tarjoamme sinulle: monipuolisen, kykyjesi mukaan kasvavan
tehtdvakentan, itsendisen ja haasteellisen vastuualueen,
kansainvadlisen toimintaympariston seka mukavan ja
innostuneen tydympariston.

Ole hyva ja lahetd hakemuksesi palkkatoivomuksineen
4.12.2009 mennessa joko sdhkopostilla osoitteeseen
info@medixine.com tai postitse osoitteeseen Medixine Oy, Lars
Sonckin kaari 10, 02600 Espoo, kuoreen tunnukseksi "Account
Manager". Lisatietoja tehtavasta saat sahkopostitse seka
Hanna Ilisalolta tai Juha Lipidiseltd, puh. 09-452 0020,
30.11.2009 klo 9-11.
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